Napoleon Hill

GANDESTE

SI VEI FI”

BOGAT


https://www.libris.ro/carte/gandeste-si-vei-fi-bogat-ed-2-napoleon-hil/47010495

GANDESTE $I VEI FI BOGAT

Un print alcomertului
,Stiu c& toate cele 17 principii fundamentale ale succe-
sului prezentate de dumneavoastri sunt utile, pentru ca
le aplic de peste 30 de ani in afacerea mea.”
John Wanamaker

Cel mai mare producitor de aparate de fotografiat
din lume
,Stiu cd faceti un bine lumii prezentdnd Legea
Succesului. Nu as pune un pret pe aceast instruire, fiind-
cd ajuti elevul si dobandeascd aptitudini care nu pot fi
evaluate doar in bani.”
George Eastman

Un director de afaceri renumit la nivel national
»Succesul pe care l-am dob&ndit se datoreazd in tota-
litate aplicirii celor 17 principii fundamentale ale Legii
Succesului. Cred ci am onoarea sa fiu primul dumnea-

voastra elev.”
W.M. Wrigley Jr.
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CAPITOLUL 1

INTRODUCERE

Omul care si-a ,gandit”
calea spre un parteneriat
cu Thomas A. Edison

TNTR—ADEVRR, ,GANDURILE SUNT REALITATI”, SI
CHIAR REALITATI FOARTE PUTERNICE, cidnd se Imbind
cu claritatea scopului, cu perseverenta si cu o DORINTA
ARZATOARE ca acestea si devini bogitii sau alte obiec-
te materiale.

Cu putin mai mult de treizeci de ani In urma, Edwin C.
Barnes a aflat cdt de adevirat este cd oamenii chiar
GANDESC SI SE IMBOGATESC. Nu si-a dat seama de
asta bruse, ci Incetul cu incetul, incepdnd cu DORINTA
ARZATOARE de a deveni partenerul de afaceri al mare-
lui Edison.

Una dintre principalele trasaturi ale dorintei lui
Barnes a fost ci era clard. Voia si lucreze cu Edison, nu
pentru el. Observati cu atentie cum anume si-a transpus
DORINTA in realitate si veti intelege mai bine cele trei-

sprezece principii care conduc spre bogétie.
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Cand aeeasti DORINTA ganlacest imbold mental i-a
aparut prima oard in minte, nu avea cum sa-i dea curs. Se
confrunta cu doud dificultiti: nu il cunostea pe domnul
Edison si nu avea destui bani pentru un bilet de tren pana
in Orange, New Jersey.

Aceste piedici ar fi fost suficiente pentru a descuraja
majoritatea oamenilor si Incerce si-si indeplineascd do-
rinta, dar a lui nu era o dorintd oarecare. El era atit de
hot#rat s gadseasci o cale de a si-o Indeplini, Incat in cele
din urmi a hot#rdt mai degrabi s3 cilatoreascd drept
sbagaj” decét sa se dea batut. (Pentru neinitiati, asta in-
seamna ci a plecat spre East Orange cu un marfar)

S-a dus la laboratorul domnului Edison si a spus c&
venise si colaboreze cu inventatorul. Vorbind despre
prima intdlnire a lui Barnes cu Edison, dupé ani si ani,
domnul Edison a spus: ,Statea in fata mea, ca un va-
gabond oarecare, dar ceva din expresia de pe chipul lui
sugera cd era hotdrdt sd obtind ceea ce voia. Anii de ex-
perientd in lucrul cu oamenii ma invataserd cé, dacé ci-
neva isi DORESTE cu adevirat ceva atdt de mult, Incét
este dispus s&-si riste tot viitorul pe o singuré invéartire
a rotii sortii pentru a-l obtine, atunci, cu sigurants, va
castiga. [-am acordat sansa pe care mi-a cerut-o, pentru
cd mi-am dat seama cd era hotdrdt sd insiste pdnd avea
sd reuseascd. Ce s-a Intdmplat ulterior mi-a dovedit ca
nu ma ingelasem.”

Ce anume i-a spus atunci tAnirul Barnes domnului
Edison a fost mult mai putin important decét ce a crezut.
Edison insusi a afirmat asta! Nu Infatisarea tanarului l-a
ficut s aibi acces in biroul lui Edison, fiindci acest as-
pect ii era nefavorabil. Ceea ce GANDEA a contat.
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Dacd semnificatia acestei afirmatii ar putea fi trans-
mis& flecdrui om care o citeste, restul acestei carti ar de-
veni inutil.

Barnes nu a devenit partenerul lui Edison dupa primul
interviu. A avut sansa si lucreze In birourile lui Edison,
cu un salariu destul de mic, facand lucruri neimportan-
te pentru Edison, insi foarte importante pentru Barnes,
finded i-au dat sansa sd-si expund ,marfa” acolo unde
spartenerul” dorit i-o putea vedea.

Au trecut céteva luni. Aparent, nu se intdmplase
nimic care si evolueze spre obiectivul dorit, pe care
Barnes si-l pusese in minte drept SCOPUL CLAR,
MAJOR. Ceva important se petrecea insd in mintea lui
Barnes. DORINTA lui de a deveni asociatul de afaceri al
lui Edison sporea mereu.

Psihologii afirma, pe buni dreptate, ci ,,atunci cand o
persoand este cu adevérat pregititd pentru ceva, infatisa-
rea sa reflectd acest lucru”. Barnes era pregatit sa devini
asociatul de afaceri al lui Edison; mai mult, era HOTA-
RAT SA DEVINA PREGATIT PANA CE DOBANDEA
CEEA CE URMAREA.

Nu si-a spus: ,Ce rost are? Mai bine m& razgéndesc
si Incerc s& mé angajez drept comis-voiagjor”. Si-a zis
insd: ,Am venit aici ca si devin partenerul de afaceri
al lui Edison si imi voi atinge acest scop, chiar de-ar fi
sa-mi ia tot restul vietii”. Vorbea serios! Ce poveste di-
leritd ar avea unii de povestit, daci ar adopta un SCOP
CLAR si l-ar urmari pné ce acesta ar deveni o obsesie
permanenta!

Poate c# tandrul Barnes nu stia asta pe atunci, dar ho-

lirdrea lui de neclintit, perseverenta cu care isi urmarea
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DORINTA unieijurmau si invingsd toate obstacolele si
si-1 aducd oportunitatea pe care o ciuta.

Cand oportunitatea s-a ivit, a avut o forma diferiti sia
venit din altd directie decét se asteptase Barnes. Aceasta
este una dintre smecheriile oportunitatilor: au obice-
iul viclean de a se strecura pe usa din spate si adesea se
prezintd deghizate intr-un ghinion sau intr-o infringere
temporard. Poate c& din acest motiv, multi nu reusesc sa
recunoasca oportunitétile.

Domnul Edison tocmai finalizase un nou dispozitiv
pentru birou, numit pe atunci Dictafonul Edison (ulteri-
or Ediphone). Comis-voiajorii s&i nu erau entuziasmati
de aparat. Nu credeau ci poate fi vAndut f&rd eforturi
mari. Barnes si-a dat seama c§ asta era oportunitatea lui.
Apiruse pe ticute, ascunsa sub forma unui aparat ciudat,
care nu interesa pe nimeni decét pe Barnes si pe inventa-
torul obiectului.

Barnes stia ¢ poate vinde Dictafonul Edison. I-a suge-
rat asta lui Edison si si-a primit sansa. A vandut aparatul.
De fapt, l-a vindut cu atat de mult succes, incat Edison i-a
oferit un contract pentru a-l distribui si a-l vinde in toat3
tara. Acest parteneriat de afaceri sti la baza sloganului:
,Creat de Edison si instalat de Barnes”.

Parteneriatul de afaceri se deruleazi de peste treizeci
de ani. Barnes a devenit bogat in bani, dar a inregistrat
si o reusitd infinit mai méareatd: a dovedit c4, intr-adevir,
cineva care gAndeste Intr-un anumit fel se va imbogéti.

Nu am cum si stiu citi bani i-a adus lui Barnes
DORINTA aceea initial. Poate ca i-a adus dou# sau trei
milioane de dolari, dar suma devine nesemnificativi in

comparatie cu valoarea mai mare pe care a dobéandit-o
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sub aspectul cunoasterii clare ¢ un imbold de géndire
abstract poate fi transpus in echivalentul sdu real prin
aplicarea principiilor cunoscute.

Barnes a obtinut prin modul lui de a gédndi parteneri-
atul cu marele Edison! Si-a dobandit averea gandindu-se
cé o va dobandi. La Inceput nu avea nimic, in afara de ca
pacitatea DE A STI CE ISI DOREA SI DE HOTARAREA
DE A RAMANE DEDICAT ACELEI DORINTE PANA
Sl VA INDEPLINL

La inceput nu avea bani. Avea educatie limitatd. Nu
avea nicio influentd. Avea Insi initiativ, credinta si voin-
ta de a Invinge. Prin aceste forte intangibile, a devenit cel
mai important colaborator al celui mai mare inventator
din toate timpurile.

S&d analizidm acum altd situatie si si studiem cazul
unui om care a avut multe dovezi concrete ale bogatiei,
dar a pierdut-o, iiindci s-a oprit la un metru de scopul pe
care dorea sa-l atinga.

LA UN METRU DE AUR

Una dintre cele mai comune cauze ale esecului este obi-
ceiul de a renunta cdnd suntem coplesiti de o infrdngere
temporard. Toti oamenii fac greseala asta la un moment dat.

Un unchi de-al lui R.U. Darby a fost cuprins de ,fe-
bra aurului” in zilele goanei dup& aur si s-a dus In vest s
SAPE SI SA SE IMBOGATEASCA. Nu auzise niciodati
ca mai mult aur a fost obtinut din creierele oamenilor de-
cdt a fost extras din pdmdnt. A concesionat un teren si s-a
pus pe treabd, cu tarndcopul si lopata. Era o munca grea,
dlar 1si dorea mult s& giseasci aur.
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Dupi cateva hsiptimani cdeltruds, a fost rasplatit,
descoperind minereul strilucitor. Avea nevoie de utilaje

pentru a aduce minereul la suprafatd. Discret, a acope-
rit mina, s-a intors acasi, la Williamsburg, in Maryland
si le-a spus rudelor si cétorva vecini cd ,a dat lovitura”,
Impreuns, au adunat banii pentru utilajul necesar si l-au
expediat spre destinatie. Unchiul si Darby s-au intors la
mini, s-o exploateze.

Au extras primul vagon de minereu si l-au trimis la
topitorie. S-a dovedit cd aveau una dintre cele mai boga-
te mine din Colorado! Cu alte citeva vagoane de mine-
reu ar fi scipat de datorie, apoi ar fi dat marea loviturd cu
profiturile.

S-au pus pe forat! Darby si unchiul lui aveau sperante
foarte mari. Apoi s-a intAmplat ceva: vna de minereu de
aur a dispirut. Ajunsesera la capatul curcubeului si vasul
cu aur nu mai era acolo! Au tot sdpat, incercind si gé-
seasci iar vana, dar degeaba.

In cele din urm4, au hotirat sa RENUNTE.

Au vandut utilajul unui recuperator de deseuri de me-
tal, cu céteva sute de dolari, si au luat trenul spre casa.
Unii ,recuperatori” nu sunt isteti, Insd acesta era! A che-
mat un inginer specialist in exploatiri s& evalueze mina
si si fac# unele calcule. Inginerul i-a spus c& proiectul
esuase fiindcd proprietarii nu cunosteau notiunea de ,fa-
lii”. Calculele lui aritau cd vina de minereu se afla LA
DOAR UN METRU DE LOCUL UNDE CEI DOI DARBY
INCETASERA SA FOREZE! Chiar acolo a si fost g#sita!

»Recuperatorul de deseuri de metal” a extras din mina
minereu in valoare de milioane de dolari, fiinded a stiut
si apeleze la sfatul unui expert Inainte sa se dea batut.
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Cea mai mare parte a banilor investiti In utilaj au fost
procurati prin eforturile lui R.U. Darby, care era foarte ta-
nar pe atunci. Banii au provenit de la rudele si vecinii s&i,
care au avut incredere iIn el. I-a restituit pana la ultimul
banut, desi asta i-a luat cativa ani.

La mult timp dupd aceea, domnul Darby si-a recupe
rat pierderea de mai multe ori, cdnd a aflat c& DORINTA
poate fi preschimbats In aur. A ficut aceastd descoperire
dupi ce a Inceput s& vAnd3 asigurdri de viata.

Tindnd minte ci pierduse o mare avere fiindea SE
OPRISE la un metru de aur, Darby a profitat de experi-
entd in domeniul pe care si l-a ales, adoptand o metodi
simpl4, si anume spunéndu-si: ,M-am oprit la trei metri
de aur, dar nu ma voi opri niciodata pentru cd oamenii re-
fuzd cénd le spun s&-si faca asigurare”.

Darby face parte dintr-un mic grup aleituit din mai
putin de cincizeci de oameni care vand anual asiguriri
cle viatd in valoare de peste un milion de dolari. Are ,li-
pici” la clienti datorita lectiei pe care a invitat-o dupi ce a
renuntat in domeniul exploatarii aurului.

Inainte ca in viata oricdrui om si apard succesul, cu
sigurantd cd acesta se va confrunta cu multe infringeri
lemporare si poate cu unele esecuri. Cand infrangerea
doboard un om, lucrul cel mai usor si cel mai logic este
SA SE DEA BATUT. Exact asta fac majoritatea oamenilor.

Peste cinci sute dintre cei mai de succes oameni din
lara aceasta i-au spus autorului cd au avut cel mai mare
succes la doar un pas dupd momentul in care i coplesi-
se infrAngerea. Esecul ne picileste, are un simt ascutit
al ironiei si este viclean. 1i face mare plicere si ne puni
beten roate cand succesul ne este aproape la indemana.
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La scurt.timp dupé ce domnulkDarby si-a primit diplo-
ma de la ,Universitatea Incercarilor Grele” si a decis sd
profite de experienta sa In exploatarea aurului, a avut no-
rocul si fie de fati la o ocazie care i-a dovedit ca ,,Nu” nu
Inseamné neaparat ,, Nu”.

Intr-o dupd-amiazi isi ajuta unchiul si macine grau
la 0 moara traditionald. Unchiul sdu avea o ferma mare,
unde locuiau mai multi fermieri de culoare care luau pé-
mént in arend3. Usa s-a deschis incetisor si o fetitd de cu-
loare, fiica unui arendas, a intrat si s-a oprit langa usa.

Unchiul a ridicat privirea, a vdzut-o pe fetita si s-a rds-
tit la ea:

— Ce vrei?

Copilul a r&spuns cu glas slab:

— Mama a spus sé-i dati cincizeci de centi.

— Nu-i dau! a rAspuns unchiul. Acum du-te acasi!

— Da, domnule, a rispuns fetita, dar nu s-a clintit.

Unchiul lui si-a vzut de treaba. Era atét de ocupat, In-
cét n-a dat atentie fetitei, n-a bigat de seam3 cd aceasta
nu plecase. Cénd a ridicat iar privirea si a vazut-o stdnd
acolo, a tipat la ea:

— Ti-am spus sé te duci acasa! Pleacs, altfel te pocnesc!

Fetita a réspuns:

— Da, domnule.

Dar nu s-a urnit deloc.

Unchiul a lasat jos un sac de grdu pe care voia si
il toarne in p&lnia morii, a ridicat o doagé de butoi si a
pornit spre fetitd, cu o expresie care arata ci aceasta a
incurcat-o.

Darby si-a tinut rasuflarea. Era sigur cd urma si fie
martor la o crima. Stia ca unchiul lui e aprig la ménie. Stia
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cd copiii de culoare n-ar fi trebuit si-i sfideze pe albi in
acea zona a taril.

Cand unchiul a ajuns aproape de fetit, ea a facut repede
un pas In fatd, l-a privit in ochi si a strigat cét o tinea gura:

— MAMA TREBUIE SA PRIMEASCA CEI CINCI-
ZECIDE CENTII

Unchiul s-a oprit, a privit-o putin, apoi a ldsat jos incet
doaga de butoi, a bigat mé&na in buzunar, a scos o mone
d& de jumatate de dolar si i-a dat-o.

Copila a luat banii si s-a retras incet cétre usd, fari
sd-si ia ochil de la barbatul pe care tocmai il cucerise.
Dupa ce a plecat, unchiul s-a asezat pe o cutie si s-a uitat
pe geam, in gol, mai bine de zece minute. Medita uluit la
infrAngerea pe care tocmai o suferise.

Si domnul Darby a cdzut pe gédnduri. Pentru prima
datd in toatd experienta sa, vedea un copil de culoare
domindnd in mod deliberat o persoana alba adultd. Cum
reusise? Ce se intdmplase cu unchiul lui de si-a pierdut fe-
rocitatea si a devenit docil ca un miel? Ce putere ciudata
a folosit aceasta fetitd s&-1 domine pe cel care-i era superi-
or? Darby si-a pus aceste Intrebéri si altele asem&n3toare,
dar nu a gdsit rispunsul decat dupi cativa ani, cAnd mi-a
spus povestea.

E ciudat ca povestea acestei experiente neobisnuite
i-a fost spusa autorului In vechea moar3, chiar in locul In
care unchiul a incasat infrdngerea. Era ciudat si ca dedi-
casem aproape un sfert de secol studiului puterii care-i
permitea unui copil de culoare ignorant si analfabet s&
domine un om inteligent.

Pe cénd sedeam acolo, in moara veche, plind de igra-
sie, domnul Darby mi-a mai spus o dati povestea cuceririi



